
Preparar el camino para otros lo convirtió en uno de los mejores. Fernando “Nani” Rancel ha forjado un exitoso

negocio independiente a lo largo de la región. Las claves de su éxito: arduo trabajo y un elevado nivel de

compromiso con la misión de Herbalife en el mundo. Actualmente, junto a su inseparable compañera y esposa,

Judith, Nani comparte su filosofía del éxito con su productiva organización descendente, actualizándose

permanentemente, pero practicando los mismos Principios de Negocio que le han permitido junto a un gran

grupo de Distribuidores Independientes de su Organización, alcanzar importantes posiciones en el Plan de

Ventas y Mercado de la Empresa.

Juntos, lo hacemos mejor

Durante sus más de 33 años como Distribuidor Independiente Herbalife, Nani ha contribuido con el crecimiento

del negocio de Centro y Suramérica, así como en los Mercados Latino y Anglosajón de los Estados Unidos,

España y una buena parte de Europa. Nani, quien ha sido el primer Distribuidor Independiente de Sudamérica en

alcanzar el anhelado nivel de Club del Chairman, asegura que sus logros provienen de la combinación de la

definición clara de objetivos, formación permanente, un gran trabajo en Equipo y planes de acción que incluyan

constante convocatoria.

“Nos enfocamos en esfuerzos específicos de venta al por menor y de patrocinios; siempre tenemos una buena

actitud. Desarrollar el negocio independiente juntos, bajo los más altos estándares de ética, hace una increíble

diferencia para todos nosotros”, explica Nani.

Un día de inspiración

Hace un buen tiempo, durante un Fin de Semana de Liderazgo al que fue invitado por su mentor, Michael Cole,

Nani sintió un cambio en la percepción que, hasta entonces, había tenido con respecto al negocio independiente

Herbalife. Percibió un lado del negocio en donde la práctica de los principios y el liderazgo eran la combinación

perfecta. Y fue ese instante de inspiración, el que le dio el impulso que su negocio independiente estaba

buscando.
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Actualmente, Nani continúa la tradición de los Fines de Semana de Liderazgo dentro de su organización.

“Cada persona puede ser un modelo a seguir. Se forman empresarios para que tomen la iniciativa. Con

esfuerzo, es posible avanzar y tener resultados en el negocio independiente”, afirma Nani.

Una receta de éxito infalible

Nani asegura que sigue aplicando la misma estrategia que cuando se inició como Distribuidor Independiente

Herbalife. ¡Y hay que ver lo lejos que ha llegado! Según nuestro destacado Miembro del Club del Chairman,

un atributo clave para el crecimiento de su organización ha sido promover el uso de todos los productos con

todas las personas.

Así, aplicando los fundamentos de “Usar, Llevar y Hablar”, han podido continuar escalando posiciones en la

Escalera del Éxito de Herbalife.

Viviendo a plenitud

Nani se ha esforzado intensamente para lograr el nivel que hoy ha alcanzado, sin embargo, y tal como lo

dicta el estilo de vida Herbalife, también ha podido disfrutar al máximo el tiempo al lado de su familia.

Siempre apoyado y reconfortado por el amor de su esposa Judith, quien administra el negocio independiente

y cuida de sus cinco hijos, Nani siempre ha gozado de un balance entre su vida personal y su negocio

independiente.

Para Herbalife, es un orgullo contar con el entusiasmo y pasión de Nani y Judith como Distribuidores

Independientes. A la vez, ellos manifiestan sentirse honrados de pertenecer al selecto grupo de miembros

del Club del Chairman. “Hemos visto a gente desarrollarse como líderes y esto contribuye al crecimiento del

negocio independiente. Y lo mejor de todo, es que apenas estamos comenzando”.
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